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TR UZAVIRANI

ON-LINE KURZ

PRACOVNI SESIT
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MISTR UZAVIRANI

PRACOVNI SESIT

OBSAH KURZU

MODUL 0 - UVOD - ZACNI ZDE

MODUL O1 - MINDSET USPESNEHO OBCHODNIKA

MODUL 02 - DULEZITOST UZAVIRAN/

MODUL 03 - ZAKLADY UZAVIRAN| A PRODEJE

MODUL 04 - TEORIE ZVLADAN| NAMITEK

MODUL 05 - ZVLADANI NAMITEK V PRAXI

MODUL 06 - ZAVER KURZU

DOUBLEACADEMY.CZ




MISTR UZAVIRANI

PRACOVNI SESIT

MODUL O - UVOD - ZACNI ZDE

Napis, co od kurzu oCekavas a proc tento kurz studujes.

DOUBLEACADEMY.CZ




MISTR UZAVIRANI

PRACOVNI SESIT

MODUL O - UVOD - ZACNI ZDE

0.1. Napis v bodech, jak si z tohoto kurzu vzit maximum.
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MISTR UZAVIRANI

PRACOVNI SESIT

MODUL O - UVOD - ZACNI ZDE

0.2. Napis, co musis udélat, aby studium kurzu bylo
zbytecné.

0.2. Napis, co naopak musis udélat, abys diky studiu kurzu
zaCal uzavirat vice obchodu.
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MISTR UZAVIRANI

PRACOVNI SESIT

MODUL 01 - MINDSET OBCHODNIKA

1.1. Napis, kdo je to obchodnik.

1.2. Napis, jaky je hlavni cil prace obchodnika a jak to ty
mMuUzes pouzZit ve svém Zivoté.
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MISTR UZAVIRANI

PRACOVNI SESIT

MODUL 01 - MINDSET OBCHODNIKA

1.3. Napis, proc je dulezité mit neustale tah na branku.

1.4. Napis, proc si myslis, ze je ddlezité mit zadmér a stale se
snazit uzavrit klienta a obchod s nim.
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MISTR UZAVIRANI

PRACOVNI SESIT

MODUL 01 - MINDSET OBCHODNIKA

1.5. Napis, jak by mél byt obchodnik obleceny.

1.6. Napis, proc si mysilis, ze je dulezité, aby byl obchodnik v
dobré kondici.
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MISTR UZAVIRANI

PRACOVNI SESIT

MODUL 01 - MINDSET OBCHODNIKA

1.7. Napis, proc je dulezité, abys mél dobrou emoci.

1.8. Napis, proc¢ si myslis, ze je dulezité, abys mél vzdy
pozitivni pristup jako obchodnik.
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MISTR UZAVIRANI

PRACOVNI SESIT

MODUL 01 - MINDSET OBCHODNIKA

1.9. Napis, jak jistota ovlivAuje tvUj Uspéch v prodeji.

1.10. Napis, jak ovlivhuje tvou kariéru obchodnika to, ze neveéris
ve svUj produkt a co se naopak stane, kdyz vérit zacnes.
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MISTR UZAVIRANI

PRACOVNI SESIT

MODUL 01 - MINDSET OBCHODNIKA

1.11. Napis, proc chces byt Uspésny obchodnik.

1.12. Napis, co udélas pro to, aby ses neustale zlepsoval.
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MISTR UZAVIRANI

PRACOVNI SESIT

MODUL 02 - DULEZITOST UZAVIRANI

Dopln:

Kdyz neuzavres obchod, zakaznik ma stale ..., ,
ktery bude stejné muset resit nékde jinde.

2.1. Napis svymi slovy, proc je uzavreni tak dUlezite v celém
prodejnim procesu?
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MISTR UZAVIRANI

PRACOVNI SESIT

MODUL 03 - ZAKLADY UZAVIRANI

3.1. Napis svymi slovy, co je to prode,;.

3.2. Toto cviceni musis dat z hlavy, pokud nevis, podivej
se znovu na video! Toto opakuj tolikrat do té doby, nez si
6 kroku prodejniho procesu nevryjes pod kuzi.

Vypis vSech 6 kroku prodejniho procesu:
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MISTR UZAVIRANI

PRACOVNI SESIT

MODUL 03 - ZAKLADY UZAVIRANI

3.3. Napis, co plno obchodnikl déld a Ronaldo nebo Jarda
Jagr by nikdy nudélali?

3.3. Napis, jaky si das sam pro sebe zavazek ohledné
trénovani obchodnich dovednosti?
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MISTR UZAVIRANI

PRACOVNI SESIT

MODUL 03 - ZAKLADY UZAVIRANI

3.4.Vypis aspon 5 falesnych informaci, které koluji ohledné
obchodniku:
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MISTR UZAVIRANI

PRACOVNI SESIT

MODUL 03 - ZAKLADY UZAVIRANI

3.5. Napis, jaky je rozdil mezi stiznosti a skutecnou
namitkou.

3.5. Napis, jak ti prakticky pomuze poznat rozdil mezi
namitkou a stiznosti?
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MISTR UZAVIRANI

PRACOVNI SESIT

MODUL 03 - ZAKLADY UZAVIRANI

3.6. Napis svymi slovy, o Cem prodej ve skutecnosti je?

3.6. Napis svymi slovy, co je v prodeji klicové a jak to ty
mMuzes ve svém zivoté pouzit.
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MISTR UZAVIRANI

PRACOVNI SESIT

MODUL 03 - ZAKLADY UZAVIRANI

3.7. Napis, co znamena souhlasit.

3.7. Napis, co znamena potvrdit.
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MISTR UZAVIRANI

PRACOVNI SESIT

MODUL 03 - ZAKLADY UZAVIRANI

3.7. Napis, co se stane, kdyz nebudes klienta potvrzovat.
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MISTR UZAVIRANI

PRACOVNI SESIT

MODUL 03 - ZAKLADY UZAVIRANI

3.8. Napis, jaky je rozdil mezi prodavanim a uzaviranim.

3.8. Napis, jak informaci “Prodavat je super, ale uzavrit je
klicové.”, budes ve své kariére obchodnika pouzivat.

DOUBLEACADEMY.CZ




MISTR UZAVIRANI

PRACOVNI SESIT

MODUL 04 - TEORIE ZVLADANI NAMITEK

4.1. Napis, jaka je strategie zvladani namitek.
(Toto musis umét vysypat z rukavu.)

4]1. Lze néjaky bod vynechat? Napis o tom kratkou ese,|.
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MISTR UZAVIRANI

PRACOVNI SESIT

MODUL 04 - TEORIE ZVLADANI NAMITEK

4.2. Napis, jaké jsou kategorie namitek.

4.2. Napis ke kazdé aspon 1 priklad, jak by mohla od
klienta ve tvém businessu zaznit.
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MISTR UZAVIRANI

PRACOVNI SESIT

MODUL 04 - TEORIE ZVLADANI NAMITEK

4.3. Napis svymi slovy, jakym zpuUsobem by méla vypadat
veéta “Jdeme do toho, pane kliente?”

4.3. Napis, proc je dulezité si tento zavér schluzky
natrénovat?
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MISTR UZAVIRANI

PRACOVNI SESIT

MODUL 05 - ZVLADANI NAMITEK V PRAXI

Stahni si zde prirucku na uzavirani ZDARMA s 50
moZnymi zpusoby, jak zvladat namitky.

Dej si zavazek, ze budes kazdy den 30 minut s kolegou
trénovat zvladani namitek a trénu,.
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https://moje.flixy.cz/janvasourek/p/z-skej-m-j-kurz-e-knihu--p93g5tb8d
https://moje.flixy.cz/janvasourek/p/z-skej-m-j-kurz-e-knihu--p93g5tb8d

MISTR UZAVIRANI

PRACOVNI SESIT

MODUL 06 - ZAVER KURZU

Napis si plan, jak zavedes informace z tohoto kurzu do
svého obchodnického zivota.
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MISTR UZAVIRANI

PRACOVNI SESIT

MODUL 06 - ZAVER KURZU
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MISTR UZAVIRANI

PRACOVNI SESIT

MODUL 06 - ZAVER KURZU

Napis, co ti tento kurz prinesl a posli mi zpétnou vazbu na
Muj Instagram.
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https://www.instagram.com/janvasourek_kouc/profilecard/?igsh=azJrZjdzaTVieTN5

